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Redes profesionales On line: Maximizando resultados profesionales y empresariales 

Muchos profesionales se dan de alta en Linkedin u otras redes profesionales, bien por 

iniciativa propia, bien al aceptar la invitación que reciben de algún conocido. A 

continuación, añaden unos cuantos contactos  y… ahí se queda todo.  Todavía hay 

muchas personas que no saben bien por qué deben utilizar las redes o que beneficios 

obtienen al participar en ellas.  

Saber cómo utilizarlas y las posibilidades que ofrecen las redes profesionales hacen más 

eficaces y eficientes las relaciones con los clientes actuales y clientes prospectos, encontrar 

nuevas oportunidades de negocio, contactar con nuevos socios, colaboradores o proveedores 

y potencian la imagen de confianza y credibilidad de nuestra empresa.  

A QUIÉN VA DIRIGIDO 

 Directivos, mandos intermedios, empresarios y emprendedores y, en general, cualquier  

profesional interesado en profundizar en las posibilidades que ofrecen las redes profesionales 

y aprender a utilizarlas de forma eficaz y eficiente. 

OBJETIVOS  

 Aprender  a crear e Incrementar  nuestra red de contactos tanto cualitativa como 

cuantitativamente 

 Saber cómo contactar con aquellas  personas o empresas que mejor les puedan ayudar 

a lograr sus objetivos profesionales y empresariales 

 Aumentar la visibilidad a nivel personal y a nivel corporativo 

 Mejorar las habilidades de búsqueda para localizar con mayor facilidad clientes 

prospectos, proveedores, colaboradores… 

 Estar mejor informados sobre su sector, competencia, clientes, proveedores 

 Descubrir cómo potenciar la imagen de nuestra empresa a nivel corporativo. 

 

CONTENIDOS 

En este taller veremos, entre otras, las siguientes cuestiones: 

 Cómo crear un buen perfil 

 Cómo aumentar mi visibilidad en las redes 

 Técnicas avanzadas de búsqueda (personas, empresas…) 

 Cómo establecer una estrategia de participación en las redes. 

 Cómo crear nuestra red de contactos y aspectos a considerar 

 Cómo interactuar y comunicarse con los demás 

 Como crear un perfil corporativo 
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LUGAR 

C/ Molino de Viento, 20. 28004 MADRID 

FECHAS Y HORA: 

DIA: 26 de noviembre jueves: Tarde, 16:00 A 20:00 hrs. 

15 de diciembre (martes): Mañana, 10:00-14:00 hrs 

INSCRIPCIÓN: 

Rellenar formulario de inscripción: 

http://tinyurl.com/l5uh6s 

PRECIO Y FORMA DE PAGO: 

Transferencia a nombre de Teresa González Olivera a la cuenta 0073 0100 57 0411463672 

Precio: 80€ 

Curso del día 26: Si te matriculas antes del  día 22 incluido 

Curso del día 15: Si te matriculas antes del día 11 incluido. 

Precio: 110€ 

Curso del día 26: Si te matriculas a partir del  día 20 de noviembre  

Curso del día 15: Si te matriculas a partir del día 10 de diciembre. 
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